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Guatemala

DIPLOMADO CPFR GERENCIAL

Planificacién, Prondéstico y Reabastecimiento Colaborativo - 2da edicion.

3 Agosto - Noviembre, 2026 (©) 8:00 am a10:00 am

El programa fortalece la gestion de la cadena de
suministro mediante el modelo CPFR, alineando a
los socios comerciales para optimizar la
planificacion, el prondstico y el reabastecimiento.

Evaluacion inicial e Introduccion
al CPFR

Nivel de Madurez en el programa CPFR
Introduccién al Modelo CPFR
Fundamentos de la colaboracion de la cadena de
suministros.

o Beneficios del CPFR para proveedores y retailers.

m Fundamentos del Abasto y Retail
Moderno

¢ Fundamentos del abasto en Retail.

e Modelo logistico y cadena de suministros en el
comercio moderno.

e Roles del proveedor y el retailer en la cadena de valor.

e Tendencias del retail moderno

9 SEPT Herramientas Digitales de
Gestion Comercial en Retail
e Plataformas de intercambio de informacion entre
proveedores y retailers.
e Portales de proveedores: acceso, funcionalidades y
reportes.

e EDIy sincronizacién electrénica de datos comerciales.
e Herramientas digitales de analisis en punto de venta.

Generacion de Reportes y Analisis
23 SEPT de Datos

Uso de plataformas de reporteo comercial en retail.
Configuracién de parametros clave de analisis.
Gestion y descarga de reportes de ventas e
inventario.

e Interpretacion de datos para la toma de decisiones.

demanda.

Inversion por los 8 médulos
$900 IVA Incluido
|:|III[| Duracién de cada mddulo: 2 horas.

16 horas efectivas de capacitacion.

GS1 Guatemala

18 calle 24-69 zona 10

Edificio Zona Pradera, Torre 2, oficina 603
T:+ (502) 2245-9595

E: servicio.asociado@gslgt.org
www.gsligt.org

Objetivo: Alinear los procesos estratégicos
de planificacion, prondstico y
reabastecimiento con el fin de mejorar la
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GS1 es una marca registrada de GS1 AISBL
Todos los derechos reservados © GS1 AISBL 2026

Oficinas de GS1 Guatemala - Oficina 602, torre 2 Edificio
empresarial zona pradera 18 calle, 24-69, Zona 10.

Liderado por: expertos con experiencia
comprobable en el sector retail a nivel
regional.

Analisis de Indicadores Clave
(KPIs)

o Fill Rate: definicién, calculo e impacto.

e Dias de inventarioy rotacién de producto.

e Crecimiento en ventasy participacion de mercado.
o Instock / Disponibilidad en anaquel.

7 OCT

Casos practicos y simulaciones

210CT

o Caso practico: Reporte semanal de ventas en retail.

e Diagndstico de indicadores principales en punto de
venta.

e Analisis de indicadores por categoria y SKU.

e Elaboracion de propuesta de mejora con plan de accién.

Presentacion de herramientas
tecnolégicas para analisis de datos

4 NOV

o Data transaccional y cémo aprovechar las fuentes de
datos existentes

e La data como base de la analitica descriptiva, Smart
OSA y analitica predictiva

e Lainteligencia artificial y la herramienta GSI

Evaluacion final y retroalimentacion

11 NOV

e Examen tedricoy practico del programa CPFR.

e Retroalimentaciéon individual y grupal.

e Plan de accién para la implementacién en la
empresa.

e Préximos pasos hacia la certificacion CPFR Nivel 1.

Incluye:
o Certificado de aprobacion del diplomado CPFR
o Coffee Break
e 2 horas de parqueo dentro de las oficinas de GS1 Guatemala

Escanea el cédigo QR
para mas informacion




